Business Process Management

innovativ einfach.

Machen Sie eine einfache Rechnung auf.

Fir die effiziente Rechnungsabwicklung zwi-
schen Lieferanten und Kunden bestehen heute
Verfahren, die vollstindig elektronisch und
ohne jeglichen Medienbruch ablaufen. Das ist
tiir alle einfacher, schneller und spart Geld.
Nutzen und Vorteile liegen klar auf der Hand:

¢ erh6hte Kundenbindung

e verkiirzte Durchlaufzeiten

e gesenkte Prozesskosten

e geringe Einstiegskosten
Die Rechnungsdaten werden wie tiblich elektro-
nisch erzeugt, dann aber nicht mehr ausge-
druckt, sondern in einem Standarddatenformat
und bei Bedarf zusdtzlich als Bilddokument

(PDF) erzeugt. Vor dem elektronischen Versand
erfolgt die elektronische Signierung der Rech-
nungsdaten entsprechend den gesetzlichen
Regelungen. Dafiir stehen Verfahren der massen-
haften Signatur zur Verfiigung.

Der Versand an den Empfinger kann per eMail
oder iiber einen so genannten Consolidator
erfolgen - eine netzwerkartige Drehscheibe fiir
elektronische Dokumente zur Verteilung und
empfangergerechten Zustellung.

Dabei werden alle rechtlichen, organisatori-
schen und wirtschaftlichen Anforderungen auf
der Seite des Rechnungsstellers sowie des Rech-
nungsempfangers erfiillt.

Moderne Debitoren-Rechnungsprozesse
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Rechnungsdaten

« Daten-Konvertierung

« gesetzeskonforme Signatur
« elektronischer Versand
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Unser

fir die Optimierung lhrer Debitoren-Rechnungsprozesse

1. Schritt

Vorteile und Nutzen sichtbar machen

Was konnen Sie durch Wegfall von Druck-, Ku-
vertier- und Versandkosten sparen? Wie kann
der Zahlungsfluss beschleunigt werden? Wie
wirken sich elektronische Prozesse auf Kunden-
zufriedenheit und Kundenbindung aus?

Im Ergebnis der Beratung wissen Sie

- was Ihr Rechnungsversand heute kostet und
welche Einsparungen Sie realisieren konnen,

- ob die Zahlungseingdnge schneller oder
pinktlicher zu erwarten sind und

- wie sich elektronische Dokumente auf die
Zufriedenheit und Bindung Ihrer Kunden
auswirken

2. Schritt

Anforderungskatalog erstellen

Wie gestalten sich Thre Kundenstruktur und
die Erwartungen Ihrer Kunden hinsichtlich
Rechnungen? Welche vereinfachten Anbin-
dungstechnologien sind fiir Sie nutzbar? Was
ist bei Rechnungs-Layout, Datenaustauschfor-
maten bzw. Daten-Konvertierung, elektroni-
scher Signatur und rechtlichen Erfordernissen
zu beachten? Welche Anforderungen bei der
Archivierung betreffen Ihr Unternehmen im
Hinblick auf die GDPdU?

Im Ergebnis der Beratung kennen Sie

- die Erwartungen Threr Kunden beziiglich
elektronischer Dokumente,

- die Anforderungen Ihrer eigenen
Abteilungen Vertrieb, Buchhaltung, IT und

- die rechtlichen Anforderungen an den
elektronischen Rechnungsaustausch.
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3. Schritt

Einfiihrungsstrategie festlegen

Was ist der richtige Weg fiir Sie: inhouse-Losung
oder ASP? Welcher Anbieter erfiillt die Anforde-
rungen Ihres Unternehmens? Wie wird die Sy-
stemintegration realisiert? Wie tiberzeugen Sie
Thre Kunden zur Teilnahme am elektronischen
Rechnungsprozess?

Im Ergebnis der Beratung kennen Sie

- Dienstleister und fiir Sie geeignete Losungen
fiir den elektronischen Datenaustausch und

- den Weg, wie Kunden angebunden und die
elektronischen Rechnungen in Thre Systeme
integriert werden.

Machen Sie mit nur
einen ganzen
Sprung nach vorn!

Fiir alle praktisch vorkommenden Kon-
stellationen sind heute Verfahren und
Losungen vorhanden. Und zwar zu Prei-
sen, bei denen Kosteneinsparungen von
50% und mehr gegeniiber den heute
noch tblichen Papierrechnungen reali-
siert werden. Schon gehen Unterneh-
men dazu liber, in ihren AGB elektroni-
ische Rechnungen zu verlangen.

Damit wird die elektronische Rechnung
zum elementaren Bestandteil zukiinfti-
ger Wettbewerbsfdhigkeit. BPM21 unter-
stiitzt Sie bei der Auswahl einer fiir Thr
Unternehmen gewinnbringenden Lo-
sung und sorgt dafiir, dass die Rech-
nung fiir Sie aufgeht.
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Haben wir Ihr Interesse geweckt?
Dann konnen Sie gerne mit uns in’s Gesprach kommen.

Rufen Sie uns einfach an, senden Sie uns eine eMail oder faxen Sie uns das ausgefiillte
Kontaktformular. Wir setzen uns sofort mit lhnen in Verbindung.

BPM21 GmbH Ihr Ansprechpartner
Lindenweg 5 Franz Weige
D-57413 Finnentrop
Telefon +49 (2395) 9110 96

FAX +49 (2395) 91 10 97 eMail franz.weige@bpma21.de
Kontaktformular

4 N\
\_Unternehmen Y,
4 N\
\_Ansprechpartner / Abteilung Y,
4 N\
\_Adresse Y,
4 N\
\_ PLZ / Ort )
4 N\
\_Telefon Telefax Y,
4 N\
\_eMail Y,

O Bitte kontaktieren Sie uns, um mit uns einen Termin fir ein unverbindliches
Gesprach zu vereinbaren. (Bitte ankreuzen!)

[Datum Unterschrift J
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